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-stiindig zu machen. Kostet ma-
ximal einen Gewerbeschein.

Wie verdienen Sie Ihr Geld?
Tragt sich Ihr Untemehmen?

Wir erhalten fiir jeden Teilneh-
mer, den wir fiir eine Vermitt-
lung fit gemacht haben und der
neun Monate sozial-
versicherungspflichtig beschiif-
tigt war, 2560 Euro, gestaffelt in
drel Raten. Fir die Vermittlung
in freiberufliche Tatigkeit er-
halten wir vam Arbeitsamt keinen
Cent. Allein im Oktober haben sich 23
Teilnehmer einen newen Job erarbei-
tet. Im Jahr 2002 ‘werden wir einen
Umsazz yon rund € 200.000 erreichen,

Wer eignet sich zum Vermittlungs-
coach? Wie sind die lobchancen?

Ich habe mit wenig angefangen.
Microsoft hat uns Office Premium-
Software kostenifrei zur Verfilgung ge-
stellt, die Teppiche habe ich von der
Messe Minchen abgestaubt, die Com-
puter und Mdbel sind ,erbettelt und
zusammengeschnorrt™

Gestartet haben wit im April 2001 mit
einem Raum in der Manchner Innen-

stadl. Seit einem Jahr sind wir in ci-
nem Haus aof einem ehemaligen
Kasernengelinde. Jetzt habe ich eine
Geschiftsfuhrerin eingestellt und bil-
de Coaches aus. Ich selbst bin Di-
plom-Sozialpidagoge und seit zehn
Jahren Bewerbungseoach fiir Arbeits-
suchende, habe aber auch schon im

Sportmarketing gearbeitet, Kochiiipfe
und Immaobilien verkauft. Feste An-
stellungen hitte ich viele haben kon-
nen. Auch als Caritasdirektor in Dres-
den., -
Vermittlungscoaches sollten lebenser-
fahren sein, die Bediirfmisse der Teil-
nehmer einschitzen und vielleicht
selbst durch die raue See gesegelt sein.
Bei unserer Klientel gehort es dazu,
sich dorchsetzen zu konnen. Ein
sozialwissenschaftliches Studinm
hilft, ist aber nicht zwingend. Wir be-
schiftigen beispielsweise einen pro-
movierten Germamisten. In  jeder
Vermittlungscoaching-Einrichtung
sollte j:i:mmd mit sozialpidagogi-
schemn Hintergrund sein. Ich bin der
Uberzeugung, dass begeisterungs-
fihige Leute erfolgreiche Vermitt-
lungscoaches werden. Die Klienten
niar anter Druck. z2u  seien und
irgendwohin zu vermitteln bringt
nichts — nach wenigen Wochen stehen
sie dann wieder vor dem Arbeitsamt,
Und ich habe nichts verdient.

Ihre Pléne fiir die ndchste Zeit?

Im néchsten Jahr werden wir den
Vermittlungscoachverband e.V. weiter
aufbaven. Die Teilnehmergruppen
wachsen und meine Einrichtung wird
ausgebaut, Wir verdoppeln dic Zahl
der Riume auf 800 gm. Ich kooperiere
mit der FH Landshut und gebe mein
Wissen weiter. Daher die Internet-
Prisenz und mein Buch. Wir produ-

zieren im ndchsteny Johr eine
CD mit intelligenter Jobziel-
Software  (matching und
profiling tusammen mit der
Synectic GbR in Berlin), Unsere
Kunden werden Bildungstriiger
und Arbeitsimter sein.

Wir werden stirker an die Of-
fentlichkeit  gehen.  Die
Repisseurin Mechthild Gassner
hat uns monatelang mit der Ka-
mera fir einen 90-miniitigen
Dokumentarfilm fur das ZDF
und ARTE begleitet und sechs
Teilnehmer beobachtet. Thr Film zeigt
die Riickkehr ins Leben; weg von
Sucht, Depression und Schulden. Fur
die Berlinale im Mirz 2003 ist der
Film im Fachbergich Dokumentation
nominiert, Der genaue Sendetermin
steht leider noch nicht fest.

Herr Heinle, ich bedanke mich fiir
das Gesprach.

Das Cesprach  fOhrte.  Rall  Pauli,
pressetexted@grmde.
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Thomas Heinle: Fnde deinen lob! Erken-
rien Sie Thre Starken und handeln Siel Mit
Leidenschall und Willernskraft zum Traum-
job, Minchen: Wilhelm Goldmann Verlag
2002, Euro 5,90, ISBN 3-442-16478-8
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